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CONMENZAMOS! J

;COMO VENDER MAS
EN TIEMPOS DE PANDEMIA?

MODERADOR: JUAN CRESPIN

MIEMBROS QUE PRESENTARAN CASOS DE EXITO:
Ariel Chaufan
Ricardo de la Fuente

Federico Torres

EXPOSITORES INVITADOS:
Liliana Pettinati
Alicia Verna




:Como vender mas en tiempos de pandemia?

Titulo:
“Todos los recursos en la misma canasta”

Expositor:

Ricardodela Fuente

Sponsor:

BANCO COMAFI @
Site va bien, nosva bien.




:Como vender mas en tiempos de pandemia?

Titulo:
“Triplicar la empresa generando oportunidades”

Expositor:

FedericoTorres




:Como vender mas en tiempos de pandemia?

Titulo:
“Redisenando los canales comerciales”

Expositor:
Ariel Chaufan

Sponsor:

BANCO COMAFI @
Si te va bien, nos va bien.




“;Como vender mas en tiempos de pandemia?”

Expertas en estrategia de negocios y miembros del grupo de asesores
Vistage

Sponsor:
BANCO COMAFI O

e va bien, nos va

Liliana Pettinati AIici.‘a Vérna



Ideas para explorar:

INDELPLAS

* Planificar el cambio de corto y larzo plazo

* Cambiar el rol del vendedor y su aporte de valor,
tanto a nivel externo como interno.




Ideas para explorar:

BIOGREEN

Nos salvamos todos.

Cocrear con los mando medios

La oportunidad esta en el cambio

Momentos para afilar el “hacha” = capacitar, simplificar
procesos, automatizar, sumar herramientas

Ampliar equipos de venta utilizando la crisis como oportunidad
— “hitos estratégicos”




Ideas para explorar:

FRESSIA

Utilizar la creatividad de nuestro equipo para generar
alternativas de supervivencia

Innovar en forma constante, no sélo movidos por una crisis
No bajar los abrazos aunque 9 de 10 iniciativas no funcionen
Contrastar nuestros supuestos con “el cliente”

Las soluciones no son genéricas, son acumulativas

El poder de la “mineria de datos”
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VISTAGE

tMuchas gracias!

Hasta la proxima,

Sponsor:
BANCO COMAFI @

Si te va bien, nos va bien.




