
A LAS 9 HS 
COMENZAMOS!



¿Cómo vender más en tiempos de pandemia?

Título: 
“Todos los recursos en la misma canasta”

Expositor: 
Ricardo de la Fuente Sponsor:



¿Cómo vender más en tiempos de pandemia?

Título: 
“Triplicar la empresa generando oportunidades”

Expositor: 
Federico Torres Sponsor:



¿Cómo vender más en tiempos de pandemia?

Título: 
“Rediseñando los canales comerciales”

Expositor: 
Ariel Chaufan

Sponsor:



“¿Cómo vender más en tiempos de pandemia?”

Expertas en estrategia  de negocios  y miembros del grupo de asesores 
Vistage

Sponsor:

Alicia VernaLiliana Pettinati



Ideas para explorar:
INDELPLAS

• Planificar el cambio de corto y larzo plazo

• Cambiar el rol del vendedor  y su aporte de valor, 
tanto a nivel externo como interno.



Ideas para explorar:
BIOGREEN

• Nos salvamos todos.
• Cocrear con los mando medios
• La oportunidad está en el cambio
• Momentos para afilar el “hacha” = capacitar, simplificar 

procesos, automaBzar, sumar herramientas
• Ampliar equipos de venta uBlizando la crisis como oportunidad 

– “hitos estratégicos”



Ideas para explorar:
FRESSIA

• UBlizar la creaBvidad de nuestro equipo para generar 
alternaBvas de supervivencia

• Innovar en forma constante, no sólo movidos por una crisis
• No bajar los abrazos aunque 9 de 10 iniciaBvas no funcionen
• Contrastar nuestros supuestos con “el cliente”
• Las soluciones no son genéricas, son acumulaBvas
• El poder de la “minería de datos” 



¡Muchas gracias!
Hasta la próxima.

Sponsor:


